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Как оценивать вероятность сделки



Как сегсментировать ЛПР на основании их 
Jobs to be done

JTBD различных 
ЛПР

Экономический 
покупатель

Технический 
покупатель

Конечный 
эксплуатант

«Деньги за деньги»

«Соответствие стандарту»

«Удобство»



Как правильно строить работу с точками 
контакта при продаже сложных продуктов
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